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Aprender cbmo comprar

Repasar estrategias para
un producto

Aprender estrategias de
venta de un producto
describir objetos

Objetivos
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Queremos contactar con el
comprador para comercializar este
producto. Creo que puede tener muy

buenas ventas.
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Compras y ventas

B En estaleccién aprenderemos estrategias para comprar y vender productos:
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Este producto es de lo mejor del mercado. Le aseguro que se quedara
satisfecho. Tiene muy buena relacidn calidad-precio.
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Vender un producto

comercializar

ganancia conectar con el

comprador
vendedor cerrar una
venta
trato el marketing

precio
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Gastar el dinero

¢En cuadles de estas cosas consideras que es mas rentable gastar el

dinero?
el coch®
la casg
las faCtUraS \a ropa el ocio
la cultyra el bienestay
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¢Eres un comprador compulsivo?

Contesta a las siguientes preguntas. Si tienes mayoria de Si, entonces
eres un comprador compulsivo:

¢A veces compras cosas que no necesitas?
¢Vas de compras cuando estas deprimido?
;Crees que no tienes control sobre tus gastos?
¢Olvidas las cosas que has comprado?

el

Ahora, completa el test con tres preguntas mas para saber si tus
compaieros o tu profesor son compradores compulsivos.

www.lingoda.com
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cY en tu pais?

¢En qué cosas cree que la gente
gasta mas dinero en
comparacion con Espana?
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Vender un producto

rendimiento de
ventas

satisfacer
necesidades

conocer el
producto

enfatizar las
ventajas

¢Cudl es el rendimiento de ventas de este producto?

Es importante satisfacer las necesidades del cliente.

Los buenos vendedores siempre conocen bien el producto que venden.

Si quieres vender algo, tienes que enfatizar las ventajas del producto.

www.lingoda.com
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Vender un producto

¢Y tu? ;Has trabajado alguna
vez como vendedor?

:Cuales son las caracteristicas
del buen vendedor?

www.lingoda.com
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Vender un producto

Observa los siguientes productos. ;:Como se llaman? ;Cuales crees que
son los puntos positivos y negativos a la hora de venderlos?

www.lingoda.com
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Ahora, relaciona los productos con su descripcion

1. Una fregona 2. Un movil

El punto fuerte de este producto es la
estética del mismo. Con tan solo un
pequefo cambio y sin apenas
necesidad de instalacidn, tu casa
quedara convertida en un lugar
mucho mas glamouroso. ¢Un aspecto
negativo? No es precisamente facil de
limpiar...

Para algunos esta actividad es
relajante. Para la mayoria, lo mas
aburrido de todas las tareas del
hogar. Asi que si quieres terminar
mas rapido sin dejar de tener tus
camisas relucientes, hazte con una de
estas, apta para todo tipo de tejidos.

www.lingoda.com

3. Unatablade
planchar

4. Una lampara
decorativa

Este invento (mas moderno de lo que
parece) facilita la vida de todos los
empleados del hogar. Se acabaron
los dolores de espalda y el estar todo
el dia agachandose. Eso si, al
terminar, escurrela lo maximo
posible y deja que se seque, si
quieres que te dure mas tiempo en
buen estado.

Hace veinte afios era lo mas
innovador que existia. Después se
hicieron cada vez mas pequefios, y
de nuevo cada vez mas grandes, con
la llegada de las pantallas tactiles.
Hoy este modelo quiza este un poco
pasado de moda, pero puede ser una
buena adquisicion para los amantes
del vintage.
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:Tienes buena memoria?

Vas a ver pasar una lista de fotos.
Intenta memorizar los nombres de
los productos en tu cabeza.
iAtencidon! iNo vuelvas atras!
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:cTienes buena memoria?
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:cTienes buena memoria?
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:cTienes buena memoria?

www.lingoda.com



http://www.lingoda.com/

:cTienes buena memoria?

www.lingoda.com


http://www.lingoda.com/

:cTienes buena memoria?
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:cTienes buena memoria?
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:cTienes buena memoria?

¢Cuantos objetos de la lista puedes recordar?

www.lingoda.com
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Vender un producto

Ahora, escribe una breve
descripcién de uno de los
productos de la lista. Puedes seguir
el modelo de la pagina 12. Tus
compafneros o tu profesor
adivinaran queé objeto es.
iAtencion! {No lo hagas muy simple
ni muy dificil! iNo puedes nombrar
el objeto!

www.lingoda.com
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Comprar un producto

relacion calidad
- precio

lo mejor del
mercado

quedarse
satisfecho

probar sus
caracteristicas

Este producto tiene una buena relacion calidad-precio. No es demasiado
caroy es de muy buena calidad.

Hemos comprado el mejor frigorifico del mercado.

En esta empresa le devolvemos el dinero si no queda satisfecho.

Tras comprar el producto en nuestra empresa, tiene un mes para probar
sus caracteristicas.

www.lingoda.com
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Comprar un producto

Cuando compras un producto, ;qué es lo mas importante para
ti?

buena calidad utilidad

buen precio apariencia

www.lingoda.com
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Comprar un producto

Hay un dicho en espanol que dice que al comprar algo tiene que tener
«las tres B, es decir, bueno, bonito y barato». Imagina que tienes que
comprar las siguientes cosas. ;Qué es mas importante para ti?

unas gafaS
UNos zapatos

un librg un oV un lavavajillas

www.lingoda.com
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El regateo

El regateo es una costumbre muy
extendida en algunas culturas.
Regatear significa acordar el precio de
un producto junto con el vendedor en
el momento de la compra. Eso significa
gue los productos no tienen un precio
fijo, sino que este se decidira en
funcion de las habilidades para
regatear del comprador. Si no eres
habil regateando, es facil que el
vendedor te engafie y acabes pagando
por el producto el triple que la ultima
persona que lo compro.

www.lingoda.com
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El regateo

Un vendedor con intencion de regatear
pondra al producto un precio
exageradamente alto (especialmente si el
comprador es un turista extranjero), y le
pedira al comprador que haga una
oferta. Un buen regateador dira un
numero muy inferior al que esta
dispuesto a pagar, consciente de que al
final se llegara a un estadio intermedio.
De esta manera, si el vendedor dice 100
como precio de partida ?/ el comprador
responde 60, es probable que la venta
acabe efectuandose por unos 80. En
mitad del proceso, el vendedor halagara
las caracteristicas del producto con
intencion de convencer al comprador de
pagar mas.
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El regateo

Ahora, comenta con tus companeros o con tu profesor las siguientes
cuestiones sobre el regateo:

¢Y tu? ;Has regateado alguna vez? ¢Es frecuente este
sistema en tu pais?

¢Y en Espafa? ¢Piensas que existe el regateo? ;En qué
tipos de comercio?

¢Piensas que es justo este sistema de venta? ;Por qué?

www.lingoda.com
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El regateo

Imagina que estas en un
mercadillo y quieres comprar un
producto, pero es necesario
regatear. Con tu compafnero o
tu profesor, imagina la
conversacion.

Puedes elegir alguno de los
productos de la unidad o
inventar tu propio objeto.

www.lingoda.com
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Reflexiona sobre la leccion

Piensa en todo lo que has aprendido en esta leccidn.
¢Qué ha sido lo mas dificil (actividades, vocabulario...)? ;y lo mas facil?

www.lingoda.com
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Relaciona las palabras

1. contactar con

2. rendimiento

3. relacion calidad-

4. quedarse

5. enfatizar

6. conocer

7. cerrar

www.lingoda.com
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Listas de vocabulario

Toma las cinco primeras palabras de esta leccion.
Haz dos listas con ellas.
Pon un nombre a cada lista.

Lista 1: Lista 2:

www.lingoda.com
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Mis palabras favoritas

Encuentra cinco palabras en esta leccion y escribelas
en tu lista de Mis palabras favoritas.

Mis
Palaby S favey,

Palabra uno
Palabra dos

Palabra tres

www.lingoda.com
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Tarjetas

o

Crea tarjetas a partir de una hoja de papel y
copia cuatro palabras o frases de esta leccion
qgue has encontrado dificiles.

iHola!
Me llamo...

www.lingoda.com
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Frases en tercera persona del plural

Escoge cinco frases de ejemplo en esta leccidn.
Copialas y escribelas de nuevo sobre un grupo de gente.

Ejemplos:

Ella es doctora.

— Julia y Mariana son doctoras.

El habla espafiol y francés.

— Ellos hablan espanol y francés.

OO0 00 00 00 00 0 0O

www.lingoda.com


http://www.lingoda.com/

Soluciones a los deberes
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Sobre este material

Este material ha sido creado por
[ ]
lingoda

y puede ser utilizado de forma gratuita
por cualquiera para cualquier fin

. .7
lingoda ;Quiénes somos?

=g ¢Por qué aprender espafiol online?

8%% ¢Qué tipo de clases de espafiol ofrecemos?

@ (Quiénes son nuestros profesores de espafiol?
¢Coémo obtener nuestros certificados de espafiol?

iTambién tenemos un blog de idiomas!

www.lingoda.com
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